广州保税区怡壮贸易有限公司招聘简介
广州保税区怡壮贸易有限公司
 一、公司简介 
 工程机械整机及配件授权代理：
      ※德国维特根（WIRTGEN）集团系列产品：维特根铣刨机、路面冷再生、热再生机、滑模摊铺机；福格勒沥青摊铺机、沥青转运车、喷洒型摊铺机；悍马单、双钢轮压路机；克磊镘矿山移动破碎设备
      ※德国戈德霍夫（GOLDHOFER）机场地勤设备：飞机牵引车(其中F396可拖空客A380）、行李牵引车柴油及电动
      ※德国莱因钢铁公司APU气源车
      ※美国KOHLER科勒动力：柴油/气体燃料发电机组（3-3000KW）
      ※德国利勃海尔（LIEBHERR）：水泥搅拌站、回收系统、混凝土运输
      ※意大利MB：原装破碎铲斗、筛分铲斗、铣挖机等
      ※加拿大Skyjack高空作业平台设备
      ※WLP意大利原装威龙炮喷雾降尘机；天津贝力照明设备
      电话：（8620）38816757/38819660
      免费服务热线：400 669 8806
      传真：（8620）38808680
      网址：http：//www.gzestrong.com
      E-mail:gzestrong@188.com
      怡壮深信顶级产品质量及顺利交机仅仅是开始，无忧的售后服务才是客户再次选择怡壮的重要考虑，所以公司配备专业的售后服务工程师队伍，对于重要客户甚至设置驻点办事处及驻点工程师队伍。
      在过往的多年中，得益于对“顶级产品 无忧售后”经营理念的坚持，怡壮赢得高速公路、市政、机场、水利水电、跨国公司、民航各界客户的信任和支持，公司业务得以稳健发展。作为客户可信赖的合作伙伴，广州保税区怡壮贸易有限公司必将精益求精，为广大客户提供技术更先进和质量更高的产品以及更为完善的服务。
二、招聘岗位
· 柴油发电机组销售工程师：
工作地点：广东广州、湖南长沙、广西南宁、海南海口 各2名
薪酬待遇：基本工资+绩效+提成
职位要求：
1、本科以上学历，机械或电力类专业（发动机专业优先）； 
2、从事柴油发电机组或类似机电产品的销售工作 ；  
3、开拓广东省，广西，湖南省，海南省柴油发电机组的销售和租赁业务；收集发电机组市场信息；根据客户的要求编制报价单，投标文件；与客户进行技术及商业谈判；组织产品宣传及培训活动。
4、有驾照C证者优先。
· 水泥搅拌车销售工程师
工作地点： 广州、深圳 各2名
薪酬待遇：基本工资+绩效+提成
职位要求：
1、完成公司布置的销售任务及达到公司要求的销售目标；
2、协助大区经理进行广东省内市场开拓；
3、集各类市场情报、相关行业政策与信息、用户需求信息，购买方式和特点等，提供信息决策支持；
4、协助上级调整和完善销售区域布局。
5、本科以上学历，机电或工科专业，男女不限；
6、具备良好的谈吐、语言表达和交际能力；
7、有客户关系者优先考虑。有驾驶执照C证者优先。
· 路面机械销售工程师
工作地点： 广州、深圳 各2名
薪酬待遇：基本工资+绩效+提成
职位要求：
1、负责广东区域内德国维特根集团路面设备（福格勒摊铺机、悍马压路机、维特根铣刨机）的销售； 
2、在积极覆盖区域内路面客户的同时，能收集及时上报信息给销售总经理； 
3、对市场进行有效的规划及覆盖，联系客户，直至签约成单的一切工作事宜； 
4、本科及以上学历，专业不限，男女不限，品貌端庄，熟悉CRM客户管理系统操作；
5、有相关目标客户群资源者优先； 
6、具有独立客户开拓能力、公关能力、谈判能力及良好的市场敏锐力； 
7、工作责任心强，能够全力以赴按照公司要求完成客户开发和销售任务； 有驾驶执照C证者优先
8、有强烈的事业心和团队合作意识，能够适应经常出差要求。有驾照C证者优先。
· 飞机气源车销售 
工作地点：广州   1名
薪酬待遇：基本工资+绩效+提成
职位要求：
1、本科及以上学历。
2、有较强的业务拓展能力，丰富的销售经验，能独立开发区域市场。 
3、组织制定销售计划，及时、全面完成公司目标市场的销售任务。
 4、较高的心理素质，良好的市场营销策划能力，较好的沟通能力及带领团队的能力，良好的职业道德。 
5、有航空相关行业知识。有驾驶执照C证者优先
6、负责以下产品之一：美国科勒动力柴油发电机组，德国索普福飞机牵引车系列产品。
· BIM咨询工程师
工作地点：广州   1名
薪酬待遇：基本工资+绩效+提成
职位要求：
1、负责BIM咨询项目的投标工作，包括编制项目建议书、投标文件；
2、负责企业级咨询项目的方案规划、系统架构和应用实施；
3、负责编制各方（建设方、设计方、施工方、运营方）在项目各阶段的BIM项目级应用方案；
4、参与公司BIM各项标准的制定；
5、负责审核项目各阶段的BIM模型的合规性；
6、负责实施BIM的各项应用并提交优化建议报告；
7、负责项目交流会的技术沟通。有驾驶执照C证者优先。
· 矿山机械销售
工作地点： 广州  2名
薪酬待遇：基本工资+绩效+提成
职位要求：
负责指定区域的矿山机械产品销售和业务拓展，完成设定的业务发展指标。
开发、维护和扩展指定区域的客户关系和数量。 分析和评估销售及业务拓展情况，并提供差距分析、行动计划、销售预测等。
收集并报告市场信息，如行业动态、业务机会、问题及挑战、市场潜力、竞争对手情况等。
与目标客户建立密切联系，并建立针对目标客户的行动计划，实现销售指标。 能力要求：
1、 深入了解矿山工程机械行业，熟悉相关产品；
2、 在矿山工程机械设备或相关产品的销售方面，有过良好的业绩经历；
3、 在建立、维护客户关系方面，具有出色的能力；
4、能承受压力较大的工作，具有团队协作精神；
5、个性沉稳，善于表达沟通，有亲和力；
6 、诚信、乐观、积极、有责任心、吃苦耐劳、坚忍不拔、有较强的自控与自我调节能力；
7 、会操作基本的办公软件操作（ word 、 excel 、 PowerPoint 等）；
8 、机械、机电、采矿等相关专业，本科以上学历。有驾照C证者优先考虑。
· 土壤修复治理工程师
工作地点： 广州  2名
薪酬待遇：基本工资+绩效+提成
职位要求：
1、熟悉土壤修复及生态治理的法律法规及政策；
2、熟练掌握AutoCAD、Surfer、MapGIS、ArcGIS、modflow等专业软件；
3、污染土壤修复技术的研发，参与其他相关的技术工作；
4、污染场地水文地质勘察；
5、土壤调查取样现场工作知识，能够独立制定采样监测技术方案并主导实施;
6、环境工程、环境监测、岩土工程、土木工程或地质勘探专业背景并具备持续学习能力;
7、了解广东地区土壤基本情况，对特征污染物情况熟悉;
8、具备一定的项目管理经验，拥有土壤修复现场工作经验者优先; 有驾驶执照C证者优先。
三、联系方式
投递简历邮箱：linda.lin@gzestrong.com
联系人：林爱宁
联系人电话：13826078897
公司电话：（8620）38808680
期待您们的合作！

